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Inflacja r/r w XII 2017 r.,  

tj. o 1,3 pkt. proc. więcej 

niż w XII 2016 r. 

Produkt Krajowy Brutto  

w 2017 r., według 

wstępnych szacunków 

(vs 2,9% w 2016 r.) 

Bezrobocie w Polsce  

w XII 2017 r.  

(vs 8,2% w XII 2016 r.) 

PR. BUD-MONT. PKB INFLACJA BEZROBOCIE 

+12,1% +2,1% +4,6% 6,6% 

Wzrost produkcji 

budowlano-montażowej 

r/r w XII 2017 r. 

(vs spadek o 14,1%  

w XII 2016 r.) 

 

Wskaźniki makroekonomiczne 
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Produkcja budowlano-montażowa 
(przeciętna miesięczna 2010 = 100) 
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I-XII 2017 r. 

+12,1% 
I-XII 2017 r. / I-XII 2016 r. 

+19,8% +23,5% 

+15,5% 
+20,3% 

+19,8% 
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Sprzedaż - TIM na tle SHE*  
(Związku Pracodawców Dystrybucji Elektrotechniki) 
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SHE TIM

+0,3% 
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*ok. 60% rynku dystrybucji  



Kluczowe KPI 
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wartości w tys. PLN 

Przychody ze sprzedaży – TIM SA 

I-IV kw. 

2016 2017 zmiana 

614 831 655 712 +6,6% 
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Sprzedaż według kanałów – 2017 r. 

71% 

29% 

kanał tradycyjny 

e-commerce 
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Standaryzacja sprzedaży 

 90,7     
14,8% 

 265,7     
43,2% 

 258,4     
42,0% 

2016 r. 

 105,3     
16,1% 

 298,7     
45,6% 

 251,6     
38,4% 

2017 r. 

 przychody: 614,8 mln zł  przychody: 655,7 mln zł 

116% 112% 97% 

dynamika 

107% 

produkty 

wysokomarżowe 

marża > 20% 

produkty  

niskomarżowe 

marża < 10% 

produkty 

średniomarżowe  

marża 10% - 20% 

dynamika 

marża brutto na sprzedaży: 15,2% marża brutto na sprzedaży: 16,2% 
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49,4% 

31,1% 

16,1% 

1,0% 

0,9% 
1,5% 

46,6% 

32,9% 

16,4% 

1,5% 

1,3% 
1,4% 

Resellerzy Instalatorzy Przemysł

Energetyka Budownictwo Pozostali

Główni odbiorcy 

2016 r. 2017 r. 
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32,9% 

32,2% 

11,5% 

9,3% 

5,7% 

2,1% 6,3% 

2017 r. 

36,0% 

30,4% 

11,5% 

9,0% 

5,1% 

1,8% 
6,2% 

Kable i przewody Aparatura

Oświetlenie Osprzęt elektroinstalacyjny

Osprzęt pomocniczy Mierniki, narzędzia i elektronarzędzia

Pozostałe

2016 r. 

Najważniejsze grupy asortymentowe 
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+18% 

Sprzedaż liczby SKU* 

Dotyczy towarów stale utrzymywanych w magazynie 

Liczba SKU 
sprzedanych  
w kwartale 

+10% +5% 

+8% 

*Stock Keeping Unit 



15 

Sprzedaż przez sklep TIM.pl na dzień roboczy 
 

wartości w tys. PLN 
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Średnia wartość linii w sklepie TIM.pl 

wartości w PLN 
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Liczba linii w sklepie TIM.pl 
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styczeń luty marzec kwiecień maj czerwiec lipiec sierpień wrzesień październik listopad grudzień

2013 5,8% 7,2% 8,6% 7,6% 7,2% 6,7% 4,7% 4,5% 4,6% 4,0% 3,9% 3,3%

2016 2,0% 1,7% 1,8% 1,5% 1,7% 1,7% 1,9% 1,5% 1,4% 1,6% 1,7% 0,9%

2017 0,6% 1,0% 1,6% 2,2% 1,9% 2,0% 2,2% 2,3% 2,4% 2,3% 2,6% 2,6%
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Udział należności przeterminowanych >30 dni 



Wyniki finansowe 
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Największy wpływ na zmianę wyniku na sprzedaży miały: 

wyższe o 2,8 mln zł r/r odpisy aktualizujące i likwidacja zapasów (dynamika 178% r/r),  

wyższe o 7,5 mln zł r/r koszty obsługi logistycznej (dynamika 128,6% r/r). 

Wyniki TIM SA – 2017 r. vs 2016 r. 

  Rok 2017 Rok 2016 Dynamika Zmiana 

 Przychody ze sprzedaży 655 712  614 831  106,6% 40 881  

 Zysk brutto na sprzedaży 106 054  93 488  113,4% 12 566  

 Rentowność brutto na sprzedaży 16,2% 15,2% 106,4% 1 p.p. 

 Wynik na sprzedaży 701  3 070  22,8% -2 369  

 Wynik na działalności operacyjnej 1 278  8 198  15,6% -6 920  

 EBITDA 4 914  12 489  39,3% -7 575  

 Wynik brutto 1 092  7 937  13,8% -6 845  
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Przepływy pieniężne netto – TIM SA 
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Płynność finansowa – TIM SA 
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Struktura finansowa – TIM SA 
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Zarządzanie kapitałem obrotowym – TIM SA 
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Wyniki Grupy Kapitałowej TIM - 2017 r. vs 2016 r. 

  Rok 2017 Rok 2016 Dynamika 

Przychody ze sprzedaży 719 172  667 413  107,8% 

Wynik na sprzedaży -2 668  -2 051  130,1% 

Wynik operacyjny -3 172  3 614  - 

EBITDA 7 256  11 527  62,9% 

Wynik brutto -4 270  3 041  - 
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Perspektywa na I kwartał 2018 r.  
– wyniki sprzedażowe TIM SA 
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Nowa odsłona sprawozdań finansowych  
i sprawozdania z działalności 

Odświeżona szata graficzna 

Nowa struktura dokumentów 



Dziękujemy za uwagę 

www.tim.pl | www.timsa.pl | www.szkolenia.tim.pl  

https://www.linkedin.com/company/tim-s-a/
https://twitter.com/TIM__SA/
https://www.youtube.com/KanalTIMSA
https://www.facebook.com/TIMSAPOLSKA/
http://www.tim.pl/
http://www.timsa.pl/
http://www.szkolenia.tim.pl/

